BETRIEB UND BRANCHEN

Von Wismar aus
in die Welt

Fiir Frank Malek ist sein CO>-Injektor weit mehr als eine Erfindung.
Nach zwei Jahren Entwicklungszeit will seine Firma Malek Medical
das Gerdt fiir die Nutzung alternativer Untersuchungsformen zur
GefdRdarstellung etablieren. Der Mecklenburger scheut den
Wettbewerb mit den groRen Pharmakonzernen nicht.

in roter Knopf, graue Tasten, ein

Display und zwei Griffe. Fiir den

fliichtigen Betrachter wirkt der hiift-
— hohe weille Kasten auf seinen vier
Rollen unscheinbar und unspektakulir.
Nicht so flir Frank Malek. Er weil3, wie
viel innovative Technik in dem CO,-In-
jektor steckt. Der Industriemechaniker fiir
Feinwerk- und Geritetechnik entwickelte
ihn seit 2013 in Zusammenarbeit mit der
Hochschule Wismar, Kliniken und
regionalen Unternehmen. Jetzt
ist der CO,-Injektor markt-
reif. Die Behorden priifen
die medizinische Zulassung,
deren Kriterien kaum ho-
her sein kénnten. Frank
Malek vergleicht sie mit
denen eines Herzschritt-
machers.

(0, statt Kontrastmittel \
Aber woflir verwenden Arzte /
diesen weillen Kasten? Frank

Malek versucht medizinische
Fachbegriffe in einfache Worte

zu kleiden. Der Techniker
spricht von Réntgenunter-
suchungen, die dazu dienen,
BlutgefiBle darzustellen. Das

sei nur mit Hilfe von

zwei Kontrastmit- o

teln moglich. In
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der Regel spritzten die Arzte jodhaltige
Kontrastmittel in die Gefile. So werden
diese auf den Rontgenbildern sichtbar.
Doch immer mehr Menschen reagieren
darauf allergisch. Deshalb plidiert Frank
Malek fur die seit 100 Jahren bekannte
Nutzung von CO,. als Kontrastmittel. Das
Kohlenstoftdioxid werde vom Korper als
natiirliches Abfallprodukt der Atmung mit
einem Atemzug abgeatmet. Sein Injektor
reguliere die Dosierung.

20 Jahre Erfahrung

Erfinden musste er ihn
aber nicht. Seit 20 Jahren
wirkte er an der Entwick-
lung mit — also gleich
nach seiner Ausbildung
in Jena. Da er sich dort
auf die Medizintechnik
spezialisiert hatte, wur-
de er Ende der 1990er
Jahre Mitarbeiter einer
| Schweriner Firma. Sein
| Team entwickelte den ers-
\ ten Injektor und immer
mehr Anleger investierten
in das innovative Unter-
nehmen.

USA oder Deutschland?

Doch nach dem Borsencrash 2001 wur-
de das Geld knapp und die Firma in die
USA verkauft. Frank Malek musste sich
entscheiden — USA oder Selbststandigkeit.
Der Mecklenburger tibernahm die Ver-
marktungsrechte des Injektors und blieb.

Seither iiberzeugt er Arzte von dem
Nutzen und Krankenhiuser vom Sinn der
Investitionen. ,, Wir kimpfen gegen einen
Milliardenmarkt der michtigen Pharma-
industrie®, berichtet Frank Malek.

Als sich die technischen Moglichkeiten
verbesserten und immer mehr Kunden
Anderungswiinsche iuBerten, beschloss
er den Injektor weiterzuentwickeln. He-

20 Jahre Erfahrung stecken in dem weiterentwickelten

2 m C02-Injektor der Wismarer Firma Malek Medical.
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Medizintechniker Frank Malek aus Wismar entwickelte seit 2013
einen Co2-Injektor Inspect 3005 Rund hofft auf eine baldige Zulassung.

rausgekommen ist ein vollig neues Gerit.

Doch nicht nur das Tiifteln an kleinsten
Teilen und das Warten auf Zulieferungen
hemmte die frithzeitige Fertigstellung. Der
Entwickler Frank Malek wurde zum Pro-
jektverwalter. Trotz finanziell umfangreicher
Forderung blockierte die Biirokartie seine
Schaffenskraft. Deutschland sei in diesem
Punkt eben nicht vergleichbar mit dem
amerikanischen Silicon-Valley, wo Innova-
tion gefordert und nicht blockiert werden.

300 Gerdte pro Jahr

Wihrend die Behorden sein Produkt prii-
fen, rithrt er die Werbetrommel. Mit Erfolg.
Die ersten Vorbestellungen stehen in den

Biichern. ,,Zum Gliick kann ich auf die
Erfahrungen des alten Injektors hinweisen.
Einige Produkte brauchen 15 Jahre, um sich
zu etablieren.”, so Frank Malek, der einen
groflen Markt erkannt hat. In Deutschland
gibt es 2.100 Krankenhiuser.

Um im Fall vieler Interessenten gut ge-
rlistet zu sein, vernetzte er regionale Part-
ner, die thm kiinftig auf kurzen Wegen Teile
liefern werden. In Wismar werden seine
Mitarbeiter die Injektoren zusammensetzen
und programmieren. Schon bald rechnet er
mit jihrlich 300 verkauften Geriten. Seine
Firma soll stetig wachsen, um kiinftig den
Injektor von Wismar aus auch international
zu verkaufen. ® JENS SEEMANN
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